LA UNIVERSITAT DE VALENCIA I EL
SECTOR PRIVAT.
INVESTIGACIO. BALANG DE 1995

Un dels proposits finals de la politica cientifica i tec-
nologica, en general, consisteix a millorar la competi-
tivitat de les empreses, principalment de les PIME. Per
a aixo €s necessari potenciar el flux de coneixements
entre els sectors productiu i cientific. La transcenden-
cia de la investigacié universitaria, amb una evident
necessitat de recursos externs, cobra en 1’actualitat una
major rellevancia, com ho acredita I’increment de la
contractacié amb organismes publics i privats sota
I’empara de I’article 11 de la Llei de Reforma Univer-
sitaria i la potenciacié de la participacié en convocato-
ries publiques de programes de R+D.

L’analisi que fem tot seguit no pretén estudiar en
profunditat la potencialitat de la UVEG en les dife-
rents arees cientifiques, atés que no s’han considerat
indicadors com ara patents, tesis doctorals o publica-
cions. Alld que volem és donar una mostra de
P’activitat investigadora de la Universitat de Valeéncia
contractada per les empreses del sector privat. Aco ens
portara a plantejar algunes qiiestions per a la reflexio
al voltant de les relacions universitat-empresa. Per a
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aix0, prenem com a base els contractes firmats al llarg
de 1995, el financament extern dels projectes de R+D
de la UVEG en la darrera Memoria d’Investigacié de
I’any 94 (quadres 1 i 2) i les caracteristiques del siste-
ma productiu a la Comunitat Valenciana.

En general, el rumb de la investigaci6 en les uni-
versitats espanyoles encara €s determinat pels fons
publics. Caldra que passen alguns anys fins que els
efectes de les darreres tendencies de la politica cienti-
fica i tecnologica equilibren aquest balang.

No obstant aixo0, al llarg del 1995 la UVEG ha fir-
mat 78 contractes amb les 55 empreses que figuren en
el quadre 3 i que han acreditat 1’apropiabilitat de
I’activitat investigadora d’aquesta universitat. No
oblidem que I’empresa s’apropa a la universitat a la
recerca d’especialistes, d’una banda, i de tecnologia,
d’una altra, entesa aquesta com “el conjunt de conei-
xements, experiencies, informacié, metodes, procedi-
ments i capacitats practiques que poden ser utilitzats
de forma sistematica per a la produccié, gestid i
comercialitzacid de béns i serveis”.

Si agrupem aquestes empreses per camps d’activi-
tat (quadres 4a i 4b), podem observar que la “tecnolo-
gia” (segons la definicié anterior) desenvolupada a la
Universitat de Valéncia ha estat majoritariament assu-
mida, segons el nombre d’empreses, pels sectors far-
maceutic, terciari i mediambiental (en I’ambit de la
contaminacid, principalment). Tots aquests pertanyen
el sector de demanda forta. S6n seguits per
I’electronic, I’alimentari i el de transports (demanda
mitjana i forta). En un tercer grup apareixen I’energia,
I’optica, I’esport, I’electromedicina, la ceramica, el
joguet, la quimica i el moble (demanda debil, llevat
del sector quimic), amb un o dos contractes per area.

Respecte de les inversions realitzades, comprovem
que la més elevada correspon al sector mediambiental
(MA), seguit del farmaceutic. El cost més alt per pro-
jecte pertany al MA i el més baix al sector terciari, tot
guardant una equiparable relaci6 Nombre de Contrac-
tes/Milions de Pta els sectors farmaceutic i electronic.

A la vista de les esporadiques contractacions amb la
inddstria tradicional valenciana (moble, joguet, calcat,
textil, etc.), ens preguntem: aixo €s a causa que aquests



sectors pertanyen als anomenats sectors de demanda
debil? o vol dir que 1’activitat investigadora de la
UVEG no coincideix amb els interessos del teixit in-
dustrial caracteristic de la Comunitat Valenciana? A¢o
no sembla ser aixi si observem la potencialitat interdis-
ciplinar de la nostra Institucié (quadre 2). Aleshores, és
a causa d’una deficiencia en el procés de difusié de la
nostra produccié tecnoldgica? Es aquesta deficiéncia
imputable a una insuficient motivacié dels grups
d’investigacid, per haver-se considerat tradicionalment
una operacié posterior? Es corregible mitjangant
I’adopcié de mesures de politica cientifica? O potser a
un desconeixement de la realitat productiva?, o és a
causa de totes dues causes? Aix0 ens porta a preguntar-
nos de quina forma esta influint en aquest procés el
paper dels instituts tecnologics, I’existencia dels quals
hauria d’afavorir i facilitar la canalitzacié de les deman-
des de les empreses del seu sector cap a la investigaci
publica, tot ajudant d’aquesta forma a equilibrar la limi-
tada correlacié en la definicié de les linies d’investiga-
cié amb les demandes de I’estructura socioeconomica.

La nostra comunitat autdbnoma es troba en el vuite
lloc per percentatge de despeses en R+D a Espanya
respecte al valor afegit, darrere de Madrid, Catalunya,
el Pais Basc, Navarra, Arag6, Andalusia i Castella i
Lled (segons I’estadistica en activitats de R+D de
I’INE per a 1993). Segons les mateixes fonts, és
I’enginyeria i tecnologia el camp en que més invertei-
xen les empreses a Espanya, a molta distancia de les
ciencies naturals i les ciéncies mediques. Aixo, junta-
ment amb la inexistencia de departaments de R+D en
les nostres empreses, no sols en les PIME sind també
en grans empreses de la CV, ens condueix, sense pre-
tendre entrar en profunditat en el tema, als possibles
origens de les deficiencies en la interconnexi6 del sis-
tema Ciencia-Tecnologia-Industria.

Com a conseqiiencia de tot aixd podem concloure
que la UVEG es troba en el cami correcte, si bé hauria
de potenciar les seues relacions amb les empreses de
fora de la nostra Comunitat, practicament inexistents
en la relacié d’empreses del quadre 3, llevat, per raons
obvies, de les del sector farmaceutic. Aixi mateix,
I’elevada activitat d’investigacié de la UVEG en la
branca de quimiques i de la salut (llevat del sector far-
maceutic) no es correspon amb el nombre de contrac-
tes subscrits amb empreses d’aquests sectors, i cal
potenciar, doncs, la difusié dels nostres resultats
d’investigacié en aquests ambits. Finalment, haurfem
d’incrementar la col-laboracié amb les associacions
d’investigacié (instituts tecnologics) per, a través d’un
millor coneixement de la demanda, plantejar la intro-
duccié de noves linies d’investigacid.
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NOMBRE DE CONTRACTES

* Altres: Joguet, Quimic, Moble, Energétic, Ceramic, Optica i Tecnologia
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